
Ouvrir un commerce seul ou avec un associé ? Voilà une question 
difficile. Même si le fait de prendre un associé rassure, l’associa-
tion est très difficile et risquée.

 L’association doit impérativement reposer sur une complémenta-
rité, une répartition des tâches claires. L’association c’est comme le 
mariage, il y a des bons et des mauvais moments. Quand on ga-
gne beaucoup d’argent c’est plus facile mais dans le commerce en 
général les débuts sont toujours un peu difficiles. Quand l’argent 
manque les tensions arrivent. Souvent les associés n’évoluent pas 
toujours de la même façon dans l’entreprise et devoir attendre sur 
l’autre peut être difficile à gérer. La pire des organisations est celle 
où tout le monde s’occupe de tout. Un associé peut être utile pour 
apporter des capitaux dont vous aurez peut être besoin, mais peut 
être pouvez vous vous organiser autrement. 

Dans le commerce de détail, je pense que la meilleure solution 
est de ne pas avoir d’associé alors que pour d’autres activités 
comme la restauration, cela peut être une solution qui peut vous 
permettre de gagner de l’argent plus rapidement. Dans un com-
merce, une boutique, vous avez des horaires que vous pouvez 
gérer seul, mais dans la restauration, les horaires sont plus longs 
et plus contraignants, l’association est peut être la solution pour 
ne pas être surmené.

Souvent je rencontre de futurs commerçants qui pensent que, 

seuls, ils ne vont pas pouvoir démarrer une affaire, mais dans 
80% des cas c’est uniquement par manque d’argent. Si vous cher-
chez un associé pour une raison de manque de compétence, vous 
pourrez trouver la réponse à vos questions auprès d’associations 
professionnelles comme la FAC qui vous conseillera volontiers.

Le travail en couple convient très bien, mais attention ; travailler 
tous les jours avec son conjoint peut se révéler difficile sur du long 
terme et peut dégrader les affaires et la motivation d’avancer. 
Souvent quand ça se passe mal, le divorce est la phase intermé-
diaire entre la dégradation et l’arrêt de l’activité. 

Ce n’est pas le déclencheur mais la conséquence. Mais travailler 
avec son conjoint est une solution formidable quand on est sur 
le même objectif et que l’on a les mêmes idées. La pratique de 
travailler en couple était très généralisée il y a quelques années, 
mais maintenant, le couple à des objectifs professionnels souvent 
très différents. Le choix de travailler en couple doit donc être 
mûrement réfléchi et calculé, car si les affaires démarrent diffici-
lement, le revenu du couple sera faible et cela peut entraîner des 
conséquences importantes dans la vie de tous les jours.

 Olivier NIMIS Consultant en commerce de détail.

REMICOM IMMOBILIER SA   
http://www.remicom-immo.com/ 

Devenir commerçant, ouvrir un commerce.                       
Article 2  « L’association »

Horaires des magasins

Décembre 2007

Lundi 17  :  Fermeture habituelle (19 heures)
Mardi 18  : Fermeture habituelle (19 heures)
Mercredi 19  :  Fermeture habituelle (19 heures)
Jeudi 20  :  Ouverture nocturne hebdomadaire    
  (Fermeture à 21 heures)
Vendredi 21 : Nocturne – Fermeture à 21 heures
Samedi 22 :  Fermeture à 19 heures
Dimanche 23  :  FERME
Lundi 24  :  Commerces soumis aux conditions générales de 
  travail du commerce de détail non alimentaire 
  (CCT CDNA) : Fermeture à 18 heures 
  Autres commerces :     
  Fermeture habituelle (19 heures)
Mardi 25  : NOEL – FERME
Mercredi 26  :  Fermeture habituelle (19 heures)
Jeudi 21  : Ouverture nocturne hebdomadaire    
  (Fermeture à 21 heures)
Vendredi 28  : Fermeture habituelle (19 heures)
Samedi 29  :  Fermeture habituelle (18 heures)
Dimanche 30  :  FERME
Lundi 31  :  Ouverture des magasins jusqu’à 17 heures

Janvier 2008

Mardi 1er  : NOUVEL-AN – FERME
Mercredi 2  : FERME – (Compensation de l’ouverture 
  du 31 décembre 2007)

Dès le jeudi 3  :  Horaires habituels

Le secrétariat de la FAC ( 022 347 65 13) se tient volontiers  à 
votre disposition pour tout renseignement complémentaire.
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